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Dansk internet-pioner
investerer i kKampen
mod Amazon
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Dendanskenetboghandel - Her gr danskernes favoritbutikker panettet
Saxocomtagerhulpany . o s ceneste handiede i«
strategi, der skal sikre

overlevelse i kampen mod
giganter som Amazon,der |
varsles pa vejmod det i
danske marked. \‘
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e er her endnu. Mod alle odds og pa

Jant tid vil nogle maske sige, men eje-

ren af Saxo.com, Jargen Balle Olesen,

er sikker pd, at den danske netbog-

handel har en fremtid - ogsi i kon-
kurrencen med giganten Amazon, Som er pa
vej til Danmark.

Saxo.com blev lanceret i starten af 00Oerne
som en netboghandel som supplement til en
fysisk butik. Dengang blev det hurtigt en af
frontleberne i den fremspirende danske e-han-
del. Siden er utallige andre danske webbutik-
ker kommet til og keamper med om de danske
forbrugeres opmarksomhed og penge, hvilket
har gjort markedet meget fragmenteret.

Dertil kommer, at de store supermarkeder
idag ogsa selger mange beger p nettet. For-
lagene selger ogsd beger direkte fra deres net-
sider, ligesom markedet for e-bager er taget
til et nyt niveau med abonnementstjenester
som eksempelvis Mofibo.

Men selv om konkurrencen er blevet har-
dere med arene, er Saxo.com der stadig, ogdet
har ejer og direkter Jorgen Balle Olesen ogsa
tzenkt sig at blive med at vaere. |
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vationsprojekt, som skal sikre virksomheden Nper
i den internationale konkurrence og sikre in-

ternational vakst i fremtiden.
*~ yAmazon er allerede i dag en konkurrent pa
amerikansk litteratur, mens vi er langt foran
pA dansk litteratur. Ligesom dem arbejder vi
meget med de data, vi har samlet gennem are-
ne pé vores brugere. Vi ved meget mere end

*Amazon.com/Amazon co.uk

14.576 besvarelser, 2017

- 1 e el AL, P e e, el P M A e T

R e L i B Pt R B el R R A [ ey SRR . i

e

Amazon om, hvad de danske forbrugere keber
og hvornar. Den styrkeposition har vi ikke
taenkt os at opgive,« siger Jargen Balle Olesen.

Saxo.com tester allerede nye forretnings-
modeller og teknologier, og de eksperimenter
kommer der flere af, siger Saxo.com-stifteren.

»Ligesom mange af de store teknologivirk-
somheder arbejder vi med et abonnements-
koncept, Saxo Premium, hvor brugerne til en
fast pris far adgang til indhold. Jeg tror pa, at
det vil stille os bedre i konkurrencen med in-
ternationale spillere,« siger han.

NETHANDEL

Sax0.com Skrev sin
egendanmarkshistorie

Per og Inge Olesen overtog en
boghandel pd @sterbrogade i
Kebenhavn i 1961. Det blev starten
pd Saxo. 1 2000 tog deres san,
Jergen Balle Olesen, over, og
han udvidede snart efter med

e

Vived meget
‘mereend

Amn ennetboghandel, somsiden  Forsgg med dobbelt veekst

voksede sig stor. Ifelge de seneste tal fra Foreningen for Dansk
m h‘rm Internethandel (FDIH) er Saxoidag den sjette-
Saxo.com oplyser ikke sin sterste netbutik i Danmark med en markeds-
de dam omsztning, men havdei andel pd 1,4 procent. Men nar giganten Ama-
2017 en bruttofortjeneste pd  zon slar til i Danmark, vil den position komme
lm hl‘llgel‘e godt 32 mio. kr. og fik et under pres. Ifalge FDIH-tallene er Amazon den
km overskud pa bundlinjen p& fierdesterste webbutik i Danmark - altsi to
og fire mio. kr. pladser hejere end Saxo og endda uden egent-
m‘ lig at vaere i Danmark endnu. Det skyldes, at
JP/Politikens Hus ejer 30 procent danske forbrugere allerede i stor stil handler

_ Balle Olesen, grund- af Saxo.com, mens resten primart  pa Amazons tyske og engelske side.
|l2gger og direkter, Saxo.com ejes af jorgen Balle Olesen. Saxo.com gar i gang med strategikonceptet
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»Dual Growth«, som er udviklet af Kring Inno-
vation. Det gar kort fortalt ud pi at satse kort
og langt pa samme tid via fokus pa vaekst gen-
nem den forretningsmodel, virksomheden al-
lerede har, og pa samme tid arbejder med at
teste nye strategier og forretningsmodeller for
at sikre sig i fremtiden.
l{\duﬁtriens Fond stetter Dual Growth-
projektet med 2,5 mio. kroner for at give kon-
ceptf!t enhand midtientid, hvorf orretnings-
mulighederne @ndrer sig med lynfart.
nDan:alke ledere agerer i en virkelighed un-
der hastig forandring, hvor de bade skal leve
op t':% kortsigtede resultatkray og samtidig sik-
re virksomhedens fremtid o g forretnings-
fund_ajpent Eenneminnovation og forretnings-
udvikling. Den balance er svzer at ramme, men
den er afgerende for erhvervslivets konkur-
renr:ekfaft og verdiskabelse pa bide kort og
langt sigt,« siger administrerende direktor
Mads Lebech fra Industriens Fond.
Saxo har redder tilbage ti] 1961, hvor Jergen
Balle Olesens formldre abnede

_ boghandlen
>axoiKebenavn. 39 ir senere overtog Jergen

E?tlle G'le_sen virksom heden, som han straks
efter udvidede med netboghandlen.




